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 ؟مفهوم الاتصال الاقناعي  أذكر تعريف  -1 س

 ؟ عرف عملية الاقناع -2 س  
 ؟أذكر عناصر عملية الاقناع -3س
 ؟اشرح عناصر الاقناع -4س
 ؟الاقناع  ةتحدث عن استراتيجي -5س
 ؟ما هي اليات الاقناع-6س
 ؟ماهي العوامل المؤثرة على عملية الاقناع -7س

 ؟ الاساسية في عملية الاقناع تحدث عن أهم القواعد -8س

 ؟اشرح نموذج الاقناع -9س

 ؟معيقات الاقناعأذكر  -11س

 ؟عند كتابة الرسالة اأذكر أهم الاعتبارات التي ينبغي مراعاته -11س

 ؟ الاتصال الاقناعي ما هي فوائد -11س

 ؟لماذا الاهتمام ودراسة الاتصال الاقناعي -11س

 ؟أذكرها ي يمكن الاعتماد عليها في زيادة فرص النجاح في تحقيق الهدف من العملية الاقناعية هناك مجموعة من المحددات الت -11س

 ؟أذكر أنماط الناس من ناحية برامجهم العقلية -11س

 ماهي عناصر الاقناع؟ -11س

 هناك انواع من الجماهير التي لا تقتنع بسهوله بما يقدمه الاخرين من مضامين اذكر امثله منهم؟ -11س

 على ماذا تركز استراتيجية التعبئة والضغط والتحشيد؟ -17س

 ؟تعتمد عملية الاتصال بصفة أساسية على خمسه عناصر. اذكر تلك العناصر -18س

 تحدث عن الصفات المطلوبة للمرسل الناجح؟ -19س

 تحدث عن أهمية الاتصال الاقناعي؟ -11س

 ستخدام لغة سهلة وبسبطة؟أذكر السبب عن اعداد الرسالة الاتصالية المقنعة ا -11

   ؟ستراتيجيات التي يمكن استخدامها في عملية الاقناعلاا أذكر أهم  -11

 اشرح استراتيجية الاعتماد على الاستمالة العاطفية لتحقيق الاقناع؟ -11

 اشرح استراتيجية المضمون بالمصدر أو المرجع؟ -11

 اشرح استراتيجية التعبئة والضغط والتحشيد؟ -11

 

 

 

 

 

 لرحيم بسم الله الرحمن ا

 

  0202/   /   ريخ:االت

 الاتصال الاقناعي المادة:

 عامة علاقاث: التخصص

 رابعالمستىي: 

 : الاختبار مذة
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 أمام العبارة الخاطئة،×(أمام العبارة الصحيحة وعلامة)√(أجب عن الأسئلة التالية بوضع علامة)

 .ٌقترض ان ٌتمتع العاملون فً مجال العلاقات العامة والاتصال بمعرفة محدودة وبسٌطة -1

 .الاقناع لغة الاقوٌاء, وطرٌقة الاسوٌاء -2
 .ط ومدروسبشكل مخطلا ٌنبغً ان تتم عملٌة الاقناع  -3
 . على المرسل ان ٌكون قادرا على الاقناع من المهملٌس  -4
 .يعتبر التأثير العاطفي من اكثر الاستمالاث التي يمكن الاعتماد عليها في اقناع روي الثقافت المحذودة -5
 .ٌعد التكرار من العوامل التً تساعد على الاقناع -6

 .توصٌل المعلومات والافكار الى المتلقًلغة الجسد إحدى أهم اسالٌب  -7

 عندما ٌهز الشخص كتفه فٌعنً انه لا ٌبالً بما تقول. -8

 .ٌرفع المظهر اللائق من رصٌدك وٌعزز حضورك -9

 .المصدر هو الطرف الذي ٌبدأ عملٌة الاتصال بطرف اخر -11

 .ات منها الكذب والمراوغةٌنبغً على القائم بالاتصال الاقناعً ان ٌتمٌز بالعدٌد من الصف -11

 .قبل شروع المصدر من عملٌة الاتصال الاقناعً ٌلتزم بالإعداد الجٌد والكامل للمادة التً ٌتم اقناع الطرف الاخر -12

 .لا ٌنبغً تحدٌد الجمهور المستهدف بدقة -13

 .ناعٌةٌتطلب من ممارسً العلاقات العامة امتلاك القدرات والمهارات الاتصالٌة والاق -14

 .تعد عناصر عملٌة الاتصال الإقناعً هً نفسها عناصر عملٌة الاتصال الموضوعً التً وردت فً نماذج الاتصال المعروفة-15

 .تتعدد الجماهٌر التً تستهدفها العلاقات العامة فً عملٌاتها الاتصالٌة-16

 .هبمجرد تحدٌد الجمهور لا ٌنبغً تحدٌد خصائصه واتجاهاته واحتٌاجات-17

 ٌسمى اتصال غٌر لفظً. اتصال ٌتم فٌه نقل الرسالة عن طرٌق الحركات الجسمٌة والإٌماءات -18

 المستقبل. الذي ٌقوم بتحلٌل الرسائل وتفسٌرها وترجمتها إلى معانً محددة وفك ترمٌزها هو -19

 ٌات اتصالٌة اكثر ذكاء للتعبٌر عن الفكرة.ستخدام استراتٌجلاكلما كانت الكتابة لجمهور متخصص كلما ازدادت حاجة الكاتب  -21

 من صفات المرسل الاٌجابٌة الصدق والامانة. -21

 من صفات المرسل حسن الخلق. -22

 لا ٌعد لغة الجسد إحدى أهم أسالٌب توصٌل المعلومات للمتلقً. -23

 تتسم عملٌة اكتساب الثقة وبنائها بأنها عملٌة غٌر مباشرة وغٌر محددة. -24

 الانطباع الاول ٌدوم وٌساعد فً تكوٌن الثقة بٌن المرسل والمتلقً.  -25

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 تمنياتي لكم بالنجاح والتىفيق
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